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Esta es la historia de un 
emprendedor que no sabía nada 

de ventas y que hoy sabe un 
poquito más. Pero aún esta 

aprendiendo. 

Gabriel Solano Lázaro
Emprendedor, Escritor y Conferencista.
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Sin Fecha Exacta
Ciudad de Panamá

Reuniones de Negocio

4En algún momento de 2015



Sobre Gabriel Solano Lázaro
Emprendedor, Escritor y Conferencista.

11 años de experiencia como arquitecto y 9 años de 
experiencia como emprendedor.

“Comencé a emprender en 2014. Fundé mi 
firma de arquitectura en 2016, mientras 

trabajaba de 8 a 5, en 2019 fundé 
una comunidad de emprendimiento. 

Actualmente tengo 3 proyectos en fase 
lanzamiento ”.
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Algunos de mis proyectos...

Grupo Ideas

Grupo Solar

MARKETING FOR DESIGNERS

ideasTh
e

store



Encuentra una Pasión

7



17 de Diciembre de 2016,
Brisas del Golf, Panamá

Todo Comienza con una Idea

8



17 de Febrero de 2023,
Oficinas de Grupo Ideas

Un equipo que cree en ti

9



28 de Junio de 2019,
Mallol Arquitectos

El mejor maestro de ventas

10



Conoce tu Negocio
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Modelos de Negocio

12

Servicios
Productos

Suscripciones

¿Cuál es tu modelo de Negocio?



02 de Febrero de 2019,
Vista Mar, Panamá 13Diseño Residencial



10 de Junio de 2018,
Ciudad de Panamá 14Diseño Comercial



11 de Febrero de 2019,
Playa Venao, Los Santos 15Diseño Urbano



Conoce a tu Equipo

16



24 de Julio de 2019,
Grupo Ideas, Panamá 17Grupo Ideas en 2019



2 de Julio de 2022,
Metromall, Panamá

Celebrando las Victorias

18En la apertura de un nuevo local 



16 de Diciembre de 2022,
Panamá

Hoy es un día de éxito

Fiesta de Navidad 19



Conoce a ti Mismo
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18 de Septiembre de 2018,
Grupo Ideas, Panamá 21¿Qué piensas acerca de ti mismo?



“No es suficiente estar en el lugar correcto en el 
momento correcto. Debes ser la persona correcta, 

en el lugar correcto en el momento correcto”. 
T Harv Eker 
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Aquel que tiene un por qué para vivir 
puede soportar casi cualquier cómo. 

Viktor Frankl, el hombre en búsqueda de sentido

Gabriel Solano Lázaro
Emprendedor, Escritor y Conferencista.
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Creencias sobre el Dinero
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Muchas de nuestras creencias vienen de nuestra infancia...
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¿Qué piensas sobre tu 
capacidad de hacer dinero?
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¿Crees que nunca es 
suficiente? 
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Tu capacidad de hacer dinero depende de aquello que pienses...
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La principal herramienta para el 
éxito es la habilidad de creer en ti 

mismo. 

Gabriel Solano Lázaro
Emprendedor, Escritor y Conferencista.
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Estrategias de Ventas
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La estrategia del Pescador



Estrategias
La Estrategia del Pescador

Encuentra algo de valor, que ofrecerle a tu prospecto. Algo 
que realmente le puedas dar de valor a un costo no tan alto.

Lanza el anzuelo. El objetivo es crear valor antes de la compra. 
A veces se gana o a veces se pierde. Es una inversión.

Inicia construyendo una relación autentica y genuina. 
Aprende los detalles, fechas importantes, intereses, etc.
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Sembrar para Cosechar



Estrategias
Sembrar para Cosechar

Hay personas que conoces, que no están listos para 
comprarte hoy. Pero lo estarán mañana.

Requiere inversión y tiempo. Pero recuerda que los negocios 
son carreras de resistencia y no de velocidad.

Es a largo plazo.
Se trata de prepara el terreno para oportunidades futuras.
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Relaciones Públicas
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Estrategias
Relaciones Públicas

El marketing tradicional sigue siendo relevante en algunas 
lineas de negocio.

Es importante que reflexiones donde están tus 
Compradores. ¿Cómo son tus compradores?

Networking. Tu eres el vendedor número uno de tu empresa 
siempre, debes estar preparando con tu “elevator pitch”.
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Buyer Personas
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Embudo de Ventas
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Marketing Digital
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SEO



Estrategias
SEO (Search Engine Optimization)

Escribe blogs usando etiquetas H1, h2, h3 y contenido 
relevante para tu audiencia.

Mide tu Alcance usando analíticas. Puedes usar Google 
Analytics,  Wix Analytics, etc.

Identifica Palabras Claves en Tu Negocio. En el caso de una 
firma de arquitectura: Arquitectos en Panamá hace sentido.
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Analytics
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Email Marketing
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Sitio Web + Formularios
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Herramientas
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Herramientas
Esenciales para Emprender

Apps de Finanzas: MoneyWiz, Alegra & Quickbooks.

Gestión de Proyectos & CRM: Bitrix24, Trello, Toggl, Capsule CRM.

Diseño Gráfico, Vídeos & Web: Photoshop, Lightroom, Illustrator, InDesign, 

Canva, Wix, Teachable & Final Cut

Almacenamiento en la nube: Tresorit, Google Drive, iCloud  & Dropbox.
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Finanzas
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Gestión de Proyectos
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TRABAJO EN EQUIPO
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CRM
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HABLEMOS DE BITRIX24
LLAMADAS TRIBALES
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NEGOCIACIONES
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Mi Regalo para Ti
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https://www.gabrielsolanola.com/cursos

https://www.gabrielsolanola.com/dpap
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102 | HABLEMOS DE BITRIX24

DESCARGABLES
BITÁCORA DEL EMPRENDEDOR

Bitácora del Emprendedor 

“La planificación, la constancia y la disciplina son 
las bases de los grandes emprendimientos”. 
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“Al final la estrategia que elijas depende 
de ti y de tu tipo de Emprendimiento. A 
veces es un ensayo y error”.

• Invierte en ti.
• Conoce tu negocio.
• Prueba diversas estrategias.
• Usa herramientas digitales .
• Mide tus avances.

Resumen
Ventas para Emprendedores
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“No olvides creer en ti, en tu emprendimiento, en tus 
habilidades y en tus sueños”. 



Para tener una firma de arquitectos exitosa 
en Panamá debes tener buenas relaciones 

públicas, crear valor a tus clientes, 
hacer marketing digital y  hacer alianzas 

estratégicas.

Gabriel Solano Lázaro
Emprendedor, Escritor y Conferencista.

Mis Conclusiones

 | Todo Empieza Desde Adentro 108



Disfrútalo. Tu momento 
es ahora.
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Muchas Gracias
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@gabrielsolanola

gabrielsolano.net

gabriel@gabrielsolano.net
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